
 
  

   
                                                                        

scheda corso 

Cor so di: 

   

Tecniche per instaurare relazioni empatiche e tecniche per ottenere il consenso. 

La comunicazione è un abilità che serve in qualsiasi ruolo e professione.     

Obiettivi 

 

Ottimizzare le proprie performance 

 

Fornire valore aggiuntivo alle organizzazioni di cui si fa parte  

 

Comunicare per persuadere   

PROGRAMMA: 
- dinamica transazionale 
- comunicazione assertiva 
- dinamiche di gruppo  
- public speaking 
- seduzione 
- persuasione   

gruppo minimo di 10 persone 
Il corso si svolge con il seguente orario:  9.30 : 13.00 - 14.15 : 17.45 
La quota di partecipazione comprende: 

 

il materiale didattico 

 

pranzo di lavoro 

 

l attestato di partecipazione     

   

Città 

   

Prezzo 
     
     Iscrizione  

 

Boiano (CB)  

 

100  a persona      DISY 

 

C.so F. Amatuzio, 29 

 

Boiano (CB)  
     dr Gaudenzio Colalillo 

 

348.44.42.096  

 
Laboratorio di Ricerca in Neuropsicologia 

Is titu to d i Com un icaz ione 
Centro del Benessere 

Parole,  
parole, 

Quanto fiato 
sprecato ogni 
giono? 
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